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MASTER EN DIRECCION DE MARKETING Y GESTION COMERCIAL [GESCO]

b0 anos

formando profesionales globales
en marketing, business y
tecnologia

Fundada en 1965 con la misién de formar profesionales que den respuesta a las
necesidades cambiantes de la Empresa y la Sociedad desde un punto de vista
ético. Nuestra alta vinculacién con el entorno empresarial nos ha facilitado enlazar
docencia y realidad empresarial, dotando a todos los programas de la flexibilidad
gue permite al alumnado salir de nuestras aulas realmente capacitado para
enfrentarse a los retos actuales de organizaciones modernas con posibilidades
reales de éxito, siendo ademds motores de cambio en las mismas.

Son més de cinco décadas en las que hemos generado programas innovadores
impartidos por un profesorado cualificado de excelente perfil académico, probada
experiencia docente y reconocida trayectoria profesional. Ademés, promovemos
un elevado nimero de actividades donde contamos con la presencia de relevantes
miembros de la empresa: conferencias, foros, masterclass, practice days, etc.

i 8 i e

+70.000 11 Campus en Espania Acuerdos con Primeras posiciones
Antiguos y alianzas estratégicas +145 universidades en rankings empresariales
alumnos en 5 continentes

La calidad de nuestros programas estd avalada por acreditaciones y certificaciones nacionales e internacionales:
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Rankings y Reconocimientos

[Posicionados entre los mejores]

Importantes medios de comunicacién nacionales e internacionales, asi como otras instituciones de
prestigio, han reconocido la calidad de los programas de ESIC, premiando su liderazgo y situdndolo en las
primeras posiciones de multiples rankings.

EXCELLENT

ESIC reconocida con 5 estrellas por QS STARS. Trabajamos junto

al alumnado, alumni, docentes, personal de gestién y empresas
empleadoras de nuestros graduados para hacer que nuestros
programas sean reconocidos nacional e internacionalmente por los
medios mds prestigiosos, situdndonos en el camino correcto para la
excelencia, detectando los indicadores claves y criticos de éxito.

Businessweek | FUROPA | GLosa

Escuela de Escuelade
Negocios Negocios

| cloeat EXPANSION || N

Escuela de Escuela de
Negocios Negocios

ELZMUNDO | espaiia Forbes | tspin

Marketing Digital Marketing .
Formacion Online Digital Marketing

Marketing

~
EUROPA @| IBERO AMERICA youth | ctosat

- Marketing Digital g
Marketing Formacié% Oﬁline Marketing
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MASTER EN

DIRECCION DE MARKETING
Y GESTION COMERCIAL
[GESCO]

El Master en Marketing y Gestién Comercial de ESIC [GESCO] es una oportunidad Gnica
para adquirir una visién integral del marketing y ventas en un entorno altamente dindmico
y competitivo. Disefiado para profesionales que buscan potenciar sus habilidades y
conocimientos, este programa ofrece una formacién de vanguardia con un enfoque prdctico
y aplicado, garantizando una preparacién exhaustiva y actualizada para enfrentar los
desafios del mercado actual.

A través de este programa de direccién integral podrds adquirir las competencias necesarias
para liderar las funciones de marketing, desarrollo de negocio y ventas. Potenciards

tu pensamiento critico-analitico para poder anticiparte al mercado y desarrollaras
oportunidades de negocio en entornos omnicanal complejos. La tecnologia y los datos
condicionan tanto al consumidor como al cliente B2B en su proceso de toma de decisiones,
por ello los planes de marketing y comerciales de la empresa deben responder a este nuevo
ecosistema.

Una vez que finalices el programa, podrds obtener el titulo de Master de Formacién
Permanente en Direccién de Marketing y Gestién Comercial expedido por ESIC University.

12 meses (Q\ Espafiol

(® Executive - Full Time - Part Time ‘ Presencial

B Titulo propio de ESIC University 60 créditos ECTS
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DIRIGIDO A

Este programa esté dirigido a cualquier
profesional que quiera crecer en su carrera.
Nuestro Méster en Direccién de Marketing y
Gestién Comercial estd diseiiado para adaptarse
a diferentes perfiles y experiencias profesionales.

No importa si eres un recién titulado con poca
experiencia profesional, un mid con experiencia
entre 2 y 3 afos, o un profesional senior con mas
de 5 afios de experiencia. Durante tu formacién
compartirds aula con profesionales como to.

SALIDAS LABORALES

El abanico de puestos a los que permite

acceder este programa es amplio y dependeré
de tu perfil de entrada y de tu plan de

desarrollo a medio plazo. Sin embargo, con
independencia del puesto, serés capaz de asumir
responsabilidades y tomar decisiones en los
departamentos de Marketing y Ventas.

 Director/a de Negocio

«  Customer Service

+ Responsable de Desarrollo de Negocio

+ Analista de Marketing

+ Director/a de Marketing y Comunicacién
- Digital Marketing Manager

- Jefe/a de Marca o de Producto

+ Ejecutivo/a de Cuentas

+  Growth Specialist

- Jefe/a de Marca

- Jefe/a de Producto

+ Responsable de Comunicacién y/o Eventos
« Agente Comercial

+ Director/a Comercial

«  Coordinador/a de Desarrollo Comercial
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;POR QUE ESTUDIAR UN MASTER EN
MARKETING Y GESTION COMERCIAL?

El marketing va mucho més allé de la publicidad y la comunicacién. Buscamos desarrollar
tus competencias y habilidades directivas necesarias para tu desarrollo profesional en dos
dreas que estén muy ligadas.

==

u

EMPLEABILIDAD

En la actualidad es necesario adoptar una posicién més estratégica centrada en

el consumidor, en las decisiones basadas en datos y en la generacién de ingresos,
teniendo en cuenta las preocupaciones en torno a la responsabilidad corporativa, la
sostenibilidad y la ética. Combinar técnicas del marketing y la gestién comercial te
aportaré una visién holistica para enfrentarte al presente.

POLIVALENCIA

Las funciones de marketing y comercial son fundamentales para conseguir objetivos
en una empresa, y la colaboracién entre ambas dreas juega un papel critico para
generar nuevas oportunidades de negocio en una empresa. Por este motivo, es
normal que una persona pase por ambos departamentos durante su desarrollo
profesional. Estudiando ambas éreas, podrés ser capaz de asumir la direccién de
ambas direcciones, ya sea siendo Chief Marketing Officer (CMO), Chief Commercial
Officer (CCO) o Director/a General de Marketing y Ventas.

VISION INTEGRAL DEL MARKETING Y VENTAS

El Méster ofrece una visién global e integradora del marketing y la gestién
comercial, abarcando todas las dreas criticas del campo. Los estudiantes
aprenderdn a disefiar y ejecutar estrategias de marketing eficaces, gestionar
equipos comerciales de alto rendimiento y utilizar herramientas analiticas para la
toma de decisiones informadas. Este enfoque holistico asegura que los graduados
estén preparados para asumir roles de liderazgo en cualquier organizacién.

METODOLOGIAS ACTIVAS Y APRENDIZAJE EXPERIENCIAL

Creemos firmemente en el poder del aprendizaje activo. Nuestras clases van mas
allé de las lecturas tradicionales, incorporando discusiones dindmicas, proyectos
en equipo y estudios de caso en tiempo real. Este enfoque prdctico permite a

los estudiantes aplicar inmediatamente los conceptos aprendidos, desarrollando
habilidades criticas para su futuro profesional.



1k

I MASTER EN DIRECCION DE MARKETING Y GESTION COMERCIAL [GESCO]

OBJETIVOS

Obtendrdas una visién critica ante los
Insights del mercado, consumidor y cliente
para desarrollar ventajas competitivas
@ diferenciales y generadoras de valor para
la marca, a través de la innovacién, el uso
de los datos y la transformacién digital.

Liderards la ejecucién del plan estratégico

de Marketing y Comercial (Go-to-Market)
@ plenamente integrado en la estrategia

y objetivos de la empresa y orientado a

la generacién de demanda sostenida y

sostenible.

Disefiards los estimulos adecuados al
mercado en base a los elementos del
Marketing Mix by ESIC, anticipando los

E/— cambios del consumidor y del mercado
para reforzar el valor y la reputacién de la
marca.

Defenderés la importancia del Marketing,

la Gestién Comercial y la reputacién

de la Marca en la estrategia global de
~”| la empresa como funcién esencial de la
generacién de demanda y de valor para
el cumplimiento de los objetivos de los

Stakeholders.

Resolverds situaciones complejas de forma

creativa en cualquier negocio, aunque
& se encuentre en entornos altamente

internacionalizados y disruptivos.

Desarrollards un pensamiento positivo y
.., critico basado en la inquietud permanente,
'@- la imaginacién, la curiosidad intelectual,
= o o1 .
la sensibilidad con el entorno y la actitud
colaborativa.

\,

Tomarés decisiones y actuards de forma
ética aplicando altos esténdares de respeto

E por los valores humanos, la diversidad
cultural y la sostenibilidad.
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FACTORES DIFERENCIALES

Prestigio en el mercado: 35 afios de historia, 540 ediciones, 12.000 egresados y primer
puesto en rankings en los Gltimos 17 afos.

Visién integrada, multisectorial (D2C, B2C, B2B, ...) y alta especializacién en Marketing y
Gestién Comercial.

Enfoque en el consumidor, la tecnologia, la innovacién, las decisiones basadas en datos,
el plan Go-to-Market y la generacién de valor, teniendo en cuenta la responsabilidad
corporativa, la sostenibilidad y la ética.

Incorporamos un médulo de desarrollo de habilidades directivas especifico que incluye
Pensamiento Critico, Comunicacién y Liderazgo, Negociacién y Storytelling.

Optativas de especializacién para disefiar un recorrido formativo personal.
Claustro experto que combina experiencia profesional y docente.

Aprendizaje activo orientado al desarrollo de competencias y al trabajo colaborativo con
diferentes recursos formativos incluyendo casos, proyectos y simulador.

Por ser alumno de GESCO en cualquiera de los campus de ESIC, podras vivir un fin de
semana de formacién continua y experiencias con otros alumnos en el evento Marketing
Summit. Un fin de semana de reencuentros y mucho networking.

W T
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METODOLOGIA

TRANSFORMATIVE LEARNING BY ESIC

Es un novedoso ecosistema formativo que te ayuda a desplegar al méximo tu talento
y asi desarrollarte profesional y personalmente.

En tu viaje de transformacién personal, conseguirds interactuar con cinco pilares de
soporte, que cimientan tu experiencia de aprendizaje:

1. La realidad empresarial, traida al aula a través de casos y actividades
prdacticas

2. Los Soft Skills fundamentales para tu desarrollo personal y profesional
3. Un profesorado experto docente y sectorial
4. Una comunidad heterogénea de alumnos nacionales e internacionales

5. Todas las areas y servicios que ESIC pone a tu disposicién

El método docente Transformative Learning te ayuda implementando metodologias
innovadoras de aprendizaje activo donde el profesor te pone en el centro del proceso
de aprendizaje y te guia hacia la excelencia académica. El objetivo es que adquieras
competencias a través de la aplicacién préactica de conocimientos y herramientas.

Los recursos que tendrds a tu disposicién son:

g Materiales de apoyo asincrono, videos, lecturas, etc.

Autoevaluacién

Xp

Apoyo tutorizado y feedback

Actividades précticas y experienciales

Sistema de evaluacién que combina la demostracién de logros
individuales y grupales

Y
11

i)

Proyecto final tutelado
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PROGRAMA ACADEMICO DEL MASTER

Nuestro plan de estudios esté en constante evolucién, adapténdose a las Gltimas tendencias
y demandas del mercado. Abordamos temas cruciales como el marketing digital, la analitica
de datos, la inteligencia artificial en el marketing y las estrategias de venta omnicanal. Esta
actualizacién continua asegura que nuestros graduados estén siempre un paso adelante en
el competitivo mundo del marketing y las ventas.

El programa se estructura en seis asignaturas cuidadosamente disefiadas para proporcionar
una formacién completa y actualizada. Los contenidos se revisan y adaptan constantemente
para reflejar las innovaciones y cambios en el entorno empresarial.

Estas asignaturas incluyen:

1. ESTRATEGIA

La asignatura de Estrategia ofrece una visién completa de los elementos clave en direccién
de marketing y gestién comercial, enfocdndose desde la planificacién y ejecucién estratégica,
la segmentacién y posicionamiento, promueve prdcticas responsables y proporciona
herramientas para la toma de decisiones financieras. Esta combinacién te prepararé

para liderar con una perspectiva estratégica, ética y financieramente sélida en el entorno
empresarial actual.

+ Estrategia Empresarial

«  Marketing Estratégico

- Etica Empresarial y Sostenibilidad
«  Finanzas para la Direccién
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2.INNOVACION Y MERCADOS

Esta asignatura explora los pilares fundamentales que debe dominar un director de
marketing, preparéndote para liderar cambios estratégicos y tecnolégicos en sus
organizaciones. A través de estudios de caso y proyectos prdcticos, desarrollarés habilidades
criticas para innovar y adaptarse en un entorno empresarial dindmico y competitivo.

Investigacién de Mercados
Innovacién en Productos y Servicios
Evolucién de Modelos de Negocio
Transformacién Digital

3. HABILIDADES DIRECTIVAS

Esta asignatura desarrolla competencias clave esenciales en pensamiento critico,
comunicacién y liderazgo, negociacién y storytelling. Adquirirds conocimientos para analizar
situaciones complejas, comunicar ideas, liderar equipos con éxito, negociar en diversos
contextos y contar historias persuasivas para influir en audiencias. A través de ejercicios
prdcticos y estudios de caso, te preparards para tomar decisiones estratégicas y gestionar
proyectos de marketing con eficacia y creatividad.

Actualmente, la capacidad de adaptacién al entorno se ha multiplicado exponencialmente
y la comunicacién personal ha cambiado nuestra forma de relacionarnos y de comunicarnos
con los demas. Es por ello que, conocer y manejar las tacticas, técnicas y herramientas que
nos ayuden a influir tanto en nuestra vida personal como profesional es imprescindible.

Asi pues, los Resultados de Aprendizaje que conseguirds al finalizar esta asignatura son:

Analizar de manera aguda informacién compleja, identificando patrones relevantes
y evitando sesgos cognitivos, para aumentar la eficacia de la toma de decisiones
estratégicas en el dmbito empresarial

Examinar diversos modelos de comunicacién y liderazgo para gestionar los diferentes
impactos en los demds

Adaptar el estilo de influencia a la hora de actuar con personas y equipos, en la
consecucién de unos objetivos previstos

Interiorizar las distintas fases del proceso de negociacién de forma que garanticen y
maximicen el acuerdo objetivo

4.GO TO MARKET

Esta asignatura se centra en el desarrollo de planes de marketing, realizando previsiones
comerciales acertadas, dirigiendo equipos de ventas, asi como estrategias de Producto y
Pricing. Aprenderds a disefiar y ejecutar planes de marketing efectivos, liderar equipos de
ventas, y establecer precios competitivos para maximizar el valor del producto. A través de
andlisis de casos y proyectos prdcticos, te preparards para tomar decisiones estratégicas y
gestionar con éxito las operaciones comerciales en un entorno dindmico.

Plan de Marketing
Estrategia de Producto y Pricing
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9. CLIENTE

Aprenderds a implementar sistemas de CRM efectivos para gestionar y analizar interacciones
con clientes, y disefiar experiencias memorables que aumenten la lealtad y satisfaccién

del cliente. Mediante estudios de caso y proyectos prdcticos, te preparards para crear

y mantener relaciones duraderas con los clientes, impulsando el crecimiento y éxito
empresarial.

«  Customer Relationship Management (CRM)
«  Customer Experience (CX)

6. COMUNICACION Y OMNICANALIDAD

Aprenderds a integrar y gestionar campanas de marketing tanto en medios tradicionales
como digitales, optimizando la presencia de marca en moltiples canales. A través de casos
prdcticos y proyectos, te capacitards para crear experiencias de cliente coherentes y
efectivas, maximizar el impacto del marketing y mejorar la interaccién con el pdblico objetivo.

« Comunicacién y Medios Offline

+  Inbound Marketing

« Medios Digitales

+ Estrategias de Multicanalidad y Omnicanalidad

*Estructura académica sujeta a cambios. Algunas sesiones de realidad empresarial y networking podrian impartirse en
webinars fuera del horario lectivo.
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[ ]

ESPECIALIZACION PERSONALIZADA
(OPTATIVAS DE ESPECIALIZACION])

Reconocemos que cada estudiante tiene objetivos profesionales Unicos. Por ello, ofrecemos
la posibilidad de elegir una especializacién que complementa y enriquece la formacién
general. Estas especializaciones permiten a los estudiantes profundizar en éreas de interés
especificas, como:

- Internet Tools: Salesforce, Hubspot y Herramientas de Google

- Datos & Tech: Big Data e Inteligencia Artificial, Ciberseguridad y Web 3.0

+  Marketing: Branding con propésito, Social Media y Marketing Automation

+  Omnicanalidad: Supply Chain Management, Retail Marketing y E-commerce
- B2B: Key Account Manager, Marketing B2B y Venta Consultiva

+  Nuevos Proyectos: Re&Upskilling, Profesional Scrum Master y El Viaje de Emprender

*Estas especializaciones estan disponibles si el alumno se ha matriculado en octubre. Para los alumnos matriculados

en abril, solo podrén elegir la especializacién en Marketing y la especializacién en B2B.
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PARTE PRACTICA

+ Learning by Doing: Actividades prdcticas y proyectos reales.
«  Workshops y Talleres: Sesiones interactivas para el desarrollo de habilidades especificas.

+ Role-Playing: Simulaciones de situaciones empresariales para practicar la toma de decisiones.

TALLERES

Este programa cuenta con actividades complementarias a las asignaturas que te permitirén
profundizar y hacer foco de manera préctica. Participards en realidades empresariales, que son
aproximaciones a empresas y casos reales de aplicacién, tanto en aula como en webinars con
directivos.

CASOS DE EMPRESA REALES

El uso de casos de empresa es una parte fundamental del programa. Los estudiantes analizarén
y resolverdn casos reales, aprendiendo de las experiencias y desafios enfrentados por empresas
lideres. Esta metodologia permite aplicar los conocimientos teéricos en situaciones prdcticas,
prepardndolos mejor para el mundo real. Los estudiantes tienen la oportunidad de abordar
desafios de marketing y ventas auténticos, proponer soluciones y recibir retroalimentacién de
profesionales de la industria.

SIMULADOR PARA LA TOMA DE DECISIONES

Uno de los elementos diferenciadores de nuestro programa es el uso de simuladores avanzados
para la toma de decisiones empresariales. Estos simuladores permiten a los estudiantes
enfrentarse a escenarios de negocio realistas, donde pueden aplicar sus conocimientos y tomar
decisiones estratégicas en un entorno controlado. Ademés, trabajamos con casos de empresa
actuales, lo que facilita la comprensién de las dindmicas del mercado y la aplicacién préctica de
las teorias aprendidas.

Esta herramienta permite a los estudiantes experimentar con diferentes escenarios de marketing y
ventas, tomar decisiones estratégicas y ver sus resultados en tiempo real.
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GESCO Y MMD SUMMIT

Encuentro anual de alumnos del Méster en Direccién de Marketing y Gestién Comercial

de ESIC.

Como punto culminante del programa, organizamos un Marketing Summit anual que redne
a estudiantes de todos nuestros campus. Este evento proporciona una plataforma Gnica
para compartir experiencias, establecer contactos y aprender de profesionales de renombre
y alumni destacados. El Marketing Summit incluye conferencias magistrales, talleres
précticos y oportunidades de networking, ofreciendo una visién global de las Gltimas
tendencias y mejores prdcticas en marketing y ventas.

El evento se realiza en el campus de ESIC Business & Marketing School de Madrid (Pozuelo
de Alarcén) y cuenta con expertos en activo que lideran el panorama empresarial.

Marketing, Tecnologia, Networking e Innovacién.
Si eres un GESCO de ESIC, este es tu evento.

*Asistencia obligatoria como parte del programa educativo del Méster.
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COMPLEMENTA TU FORMACION CON UNA o
EXPERIENCIA INTERNACIONAL

Puedes realizar una experiencia internacional opcional que complemente tu formacién con
una inmersién en el mundo de los negocios internacionales. Explora nuevas culturas mientras
adquieres conocimientos prdcticos y construyes una red global. Transforma tu aprendizaje y
abre puertas a oportunidades Unicas a nivel personal y profesional.

; ggj%%i.;%‘”?c Washington DC, USA E=

CENTER FOR INTERCULTURAL "Understanding Today's Business Environment" | 1 Semana

1 PENEY EDUCATION AND DEVELOPMENT

El curso "Understanding Today's Business Environment” ofrece una exploracién profunda de los factores
clave que afectan al entorno empresarial contempordneo, proporcionando una visién integral de los
factores econémicos, tecnolégicos, sociales y politicos.

En esta experiencia internacional no curricular, descubrirés los hitos de la cultura americana y las
tendencias en direccién de empresas globales. Comprenderds los retos de una economia globalizada y
cémo la politica financiera la cimienta. Asimismo, conocerds el rol de la inteligencia artificial en los negocios
internacionales y experimentards cémo las instituciones financieras internacionales impactan en los restos
de crecimiento orgdnico y por adquisiciones de la empresa moderna.

N -
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ExSinian ~ Tallin, Estonic =
e B My ) "Digital Innovation and Transformation: Estonia's Path to the

Future" | 1 Semana

“Estonia”s Path to the Future” es un programa intensivo de una semana disefiado para explorar las Gltimas
tendencias, herramientas y estrategias en el campo de la innovacién digital en un entorno de ebullicion
tecnologica.

En esta experiencia internacional no curricular, analizards los fundamentos de la innovacién digital y

su impacto en los negocios y la sociedad. Explorards las tecnologias emergentes y su aplicacién en la
resolucion de problemas, desarrollards habilidades practicas para la generacién y ejecucion de ideas
innovadoras a través de visitas a Startups y sesiones académicas con expertos, y te familiarizarés con
metodologias égiles y enfoques de disefio centrados en el usuario. Adicionalmente, aprenderds a evaluar el
potencial de mercado y viabilidad de las innovaciones digitales.

]4\1 Le Havre, Francia W 1
NormANOIE "ESG in the New Business Era" | 1 Semana

Durante esta experiencia académica, cultural y corporativa, tendrés la oportunidad de profundizar en el
impacto de ESG en la actual agenda empresarial global.

En esta experiencia internacional no curricular, comprenderds el contexto global de ESG vy la diferencia
con el constructo de sostenibilidad corporativa. Aprenderds a sintetizar cémo la estrategia empresarial
incorpora una visién y misién orientadas a ESG. Podrds definir y aplicar una estrategia de comunicacién
interna y externa de los esfuerzos de ESG y explorarés cémo el liderazgo corporativo se pone al servicio de
las politicas de ESG y sostenibilidad.

*Plazas sujetas a disponibilidad y destinos sujetos a cambios. El importe de la Estancia Internacional No Curricular no esta
incluido en el Master. Precios y condiciones a consultar.

A
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CLAUSTROY PONENTES
INVITADOS

La esencia de nuestro programa reside en un
excepcional claustro de profesores. Nuestro
claustro estd compuesto por destacados
profesionales y académicos con una vasta
experiencia en el Gmbito del marketing y las ventas.
Estos expertos combinan su profundo conocimiento
tedrico con una sélida experiencia prdctica,
ofreciendo a los estudiantes una perspectiva Onica
y valiosa. Ademés, muchos de nuestros profesores
ocupan posiciones de liderazgo en empresas de
renombre, lo que garantiza una conexién directa
con las Gltimas tendencias y précticas del sector.

DIRECTOR DEL PROGRAMA
JOSE ANGEL SANZ VIEJO
Director de Desarrollo de Enerfree Holding

PhD en Ciencias Econémicas y Empresariales,
Universidad Nacional de Educacién a Distancia

- UNED. Méster en Direccién Comercial y
Marketing, IE Business School. Programa para
Consejeros, ESADE. Programa de Desarrollo
Directivo, IESE Business School. Ingeniero Técnico
Industrial, Universidad Politécnica de Madrid.
Actualmente: Director de Desarrollo, Enerfree
Holding. Anteriormente: Director de Procesos

y Calidad, Naturgy Energy Group SA. Director
de Ventas y Operaciones, Gas Natural Fenosa.
Director de Regulacién, Gas Natural SDG, SA.
Consejero y Vocal Comisién Permanente, Sedigas
- Asociacién Espaiola del Gas. Director General,
Gas Natural Comercializadora S.A. Consejero,
CORES Corporacién de Reservas Estratégicas

de Productos Petroliferos. Director General, Gas
Natural Cegas SA.
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JUAN IGNACIO PEREZ MARTIN-SEQUEROS Consultor Estratégico de Pymes y Coach Ejecutivo.
Anteriormente: Managing Director, MG S.A. Director de Marketing, ESRI. Director de Marketing, Sun
Microsystem.

LUIS ESGUEVA PEREZ: Director General de Glintt. Anteriormente: Directivo Grupo Cofares/Adecco.

ARTURO GOMEZ QUIJANO Socio, Director y Fundador de Zonawebste. Anteriormente: Director de
Comunicacién y Relaciones Institucionales, Laboratorios INDRA.

JAVIER MOLINA ACEBO Consultor en Steering & Board Committee Gesvelice N.Partners. Anteriormente:
Central Sales Director, Grupo ACS.

CARLOS MOLINA ARTIGOT VP Sales & Digital de IZO. Anteriormente: VP Corporativo de Innovacién y
Consultoria, I1Z.

JUAN CARLOS MUNOZ GARCIA Director de Marketing Digital y CRM de Volvo Car Espafia.

MAR CARDENAS MUNOZ Directora del Master en Direccién de Personas y Gestién de RRHH de ESIC Business
& Marketing School. Anteriormente: Learning & Development Manager, Vodafone. Directora de Seleccién,
Formacién, Desarrollo y Talento, Nationale-Nederlanden. RRHH, Diageo.

INIGO CHAVARRI MARROQUIN Director de Marketing en Flight Labs y Director de Servicios a Cliente en Ruiz
Nicoli. Anteriormente: Director de Marketing, Svenson.

ANTONIO MIGUEL RODRIGUEZ FURONES Vicepresidente Mesa de Proyectos en Alastria Blockchain
Ecosystem. Anteriormente: Director Operaciones (COO) para el Sur de Europa, Tunstall GmbH. Director General
y CEO, Grupo Tecopy. Subdireccién de Estudios, Programas y RSC (Area de Gerencia), Canal de Isabel |l.
Gerente, Deloitte. Director de Proyectos, Abantia Group. Director de Auditoria y Consultoria Interna, Grupo
Aguas de Valencia. Subdireccién de Abastecimiento, Consorcio de Aguas Bilbao Bizkaia.

SERGIO FUSTER MERINO Director Ejecutivo en Raventés Codorniu. Anteriormente: Director Global de
Marketing, Kellogg Company. President U.S. Yogurt, Danone. Responsable de Marketing, United Biscuite.
Responsable de Marca, Procter & Gamble.

JESUS ALVAREZ VALDES Director Adjunto del Titulo Superior en Direccién de Marketing Global de ESIC
Business & Marketing School. Anteriormente: Consultor Senior, Eacrecer SL. Director General de Empresas

de Recursos Humanos, Catalunya Integracié SCCL. Investigador, Fundacién Gaspar Espuiia CETT. Director
Nacional de Formacién de Recursos Humanos para el Turismo del Ministerio de Turismo de Cuba, Ministerio de
Turismo de la Republica de Cuba.

JAVIER ORTEGO FERNANDEZ Director de GLG-Holding. Anteriormente: Director General e Innovacién, QDQ
Media (La Guia Util). Director Operaciones (Marketing y Ventas), San Miguel Corporation. Director Marketing.
Nuevos Negocios. Schweppes, Cadbury Beverages Europe. Marketing Manager, Mars. District Marketing
Manager, The Coca-Cola Company.

JAVIER BATANERO GIRBAU Director de Marketing e Innovacién en MeetingPharma Group. Anteriormente:
Director de Marketing Digital, E-commerce y CRM, CAMPER. Director de Marketing Canales Digitales,
CaixaBank. Consultor de Desarrollo de Negocio, Marketing y Transformacién Digital, FIFA. Director

de Marketing, Digital Transformacién & E-commerce, Shared-C.

CARLOS GONZALEZ LUCA DE TENA CEO de Celtiberian Solutions. Anteriormente: B. U. Director de Espafia
y Portugal y Director Internacional, Grupo Soluciones Estratégicas Globales ARNO. Director de Marketing y
Desarrollo de Negocios, Foreware. GP Manager y Commercial A Manager, GSK.
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FAUSTINO CALZON MENENDEZ Director de proyectos en Direccién, Financiacién y Organizacién de empresas

en FM Consultores

FERNANDO CARRANZA PORTUGAL Senior Architect en Formation Architects. Anteriormente: Director
Corporativo Comercial y Marketing, Vithas. Director Marketing Europa & Australasia, Best Doctors. Director de
Marketing, DaimlerChrysler Espaia.

AGUSTIN CARRILERO CASTILLO Director del campus de Valencia de ESIC Business & Marketing School.
Anteriormente: Director de la Divisién norte, Grupo Ros Casares. Director de Formacién Nacional, Sage Grupo
SP.

AGUSTIN LOPEZ-QUESADA FERNANDEZ Co Fundador Retail Institute Espafia y Latinoamérica.
Anteriormente: Director General, Aquasolid Iberia. Consejero Delegado y Director General, Know-How Network
Patnership.

DAVID CERDA GARCIA Asociado de Huete&co y asociado de Strategyco. Anteriormente: Director General,
Novogreen Césped Natural. Gerente del Departamento de Finanzas y Controlling, Brenntag lberia. Director
Financiero, Brenntag Maroc. Senior Auditor, GyO Auditores.

ARTURO GOMEZ QUIJANO Socio, Director y Fundador de Zonawebste. Anteriormente: Director de
Comunicacién y Relaciones Institucionales, Laboratorios INDRA.

OSCAR CUBILLO SANCHEZ Director de Desarrollo de Negocio, Alianzas y Experiencia Cliente en EDP.
Anteriormente: Commercial & Business Development Manager, Banco Santander. Responsable Corporativo

de las Areas de Desarrollo de Red de Ventas y Proyectos Comerciales, SEUR. Sales & Marketing Consultancy
Manager, Dirinver ACBB.

CARLOS DE LA GUARDIA GASCUNANA Owner Brandgineering Consulting. Anteriormente: Brand Manager
Danone Bélgica, China y México.

ALBERTO DE TORRES PACHON CEO de Nektiu. Anteriormente: Director Area eServices TECNALIA Research &
Innovation.

LUCA DELL'ORO CEO de Goldgroup. Anteriormente: Director de Marketing, Nestlé S.A.

JESUS HERNANDEZ RUIZ Asesor Comisionado UN sobre Futuros e Impacto de las Tecnologias Digitales de
United Nations y CEO de AO4Media. Anteriormente: Country Manager, YOC.

JOSE MANUEL GARANA CORCES Director Internacional de Desarrollo Comercial en AGERON Internacional.
Anteriormente: Socio Director, TransferLab. General Marketing Management, Bergé Automocién S.L. Gerente
Comercial y de Marketing, Chrysler Jeep lberia. Supervisor de Cuentas Senior, McCann Erickson.

ARANZAZU GOMEZ GUTIERREZ Directora del Méster MCX, MDMD y PSMAR de ESIC Business & Marketing
School. Anteriormente: Directora
de Marketing y Clientes, Grupo Prisa.

JAUME GONZALEZ TRUJILLO Commercial Management and Marketing en ESIC Business & Marketing School

JORDI GUITART FELIP Vicepresidente de Inteligencia Artificial de Aizon. Anteriormente: CEO, Infonis
International.



MASTER EN DIRECCION DE MARKETING Y GESTION COMERCIAL [GESCO]

Al

AFRICA HERNANDEZ RODRIGUEZ Directora de IdeanovaS! y Profesora de ESIC Business & Marketing School.
Anteriormente: Directora de Captacién Clientes Marketing Estratégico Aegon Seguros durante 28 afios.

CARLOS LOPEZ ARIZTEGUI Vicedecano Académico de ESIC Business & Marketing School. Anteriormente:
Director Ejecutivo, Apple.

ANDRES NUNEZ MIR Retail Business Consultant de REadyTAIL. Anteriormente: Director Nuevos Negocios,
lkasplay S.L. Director Comercial, Good Deal. Head of Field Sales, Puma. Marketing & Trade Marketing Director
Frigio, Unilever.

FRANCISCO JAVIER ORTEGA VERDUGO Director Financiero del Grupo Puma

MABEL PISA BO Profesora Titular e Investigadora, Coordinadora del Departamento de Economia y
Coordinadora de la asignatura Précticas Externas en ESIC Business & Marketing School

ALFREDO RODRIGUEZ FUERTES Partner de Vender o Morir

CARLOS SALAS AIZPURU Director y Consejero en BrickFarma, S.L. Anteriormente: Director de RRHH, Director
Comercial, Schering AG, Drissifar.

FRANCISCO JOSE SANCHEZ-MONTESINOS GARCIA Consejero en compaiiias de distintos sectores.

ALEX BARTUMEUS ROSES Chief Digital Officer en McCann Barcelona. Anteriormente: Managing Director,

McCann Barcelona.

HECTOR BADAL RODRIGUEZ Chief Operating Officer-Executive Board Yeeply e Investor en HRL Marketing y

Comunicacién S.L.
CONCHA ROIG LLUESMA Consultora y Formadora Grupo Ifedes

FRANCISCO TORREBLANCA Director de Sinaia Marketing y Mentor
en Estrategia de Marketing, Branding e Innovacién Consejero en compaiiias de distintos sectores.

ADRIANA MUTU Directora Académica y de Calidad, ESIC Business & Marketing School de Barcelona.
Anteriormente: Responsable de Calidad, ESIC Business & Marketing School de Barcelona.

VICTOR ORIZAOLA CRESPO Consultor de Marketing Digital

CARLOS VIVAS PERIS Global Director Industrial Specialties Division at Zschimmer & Schwarz.

RAQUEL DAVO ANON Coach Ejecutivo y Equipos en Raquel Davé

EDUARD ROSICART CEO & Founder MetaverseNews. Anteriormente: Initiative Partner, World Economic Forum.

JUAN LUIS GONZALEZ LOPEZ Director General en Orange3. Anteriormente: Director para Espaia y Portugal
Goodyear Dunlop TBU, Director Comercial y Ventas de British Gas Espafria.

JOSE LUIS PEREZ-PLA WESTENDORP Asesor de Desarrollo, Estrategia y Marketing Estratégico del Grupo VP
Hoteles y profesor de ESIC Business & Marketing School

MARC PERELLO Director Académico de ESIC Business & Marketing School de Barcelona

*Claustrd’y ponentes invitados sujeto a cambios
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TE PREPARAMOS PARA TRABAJAR
EN LAS MEJORES EMPRESAS DEL MUNDO

LICIID PRACTICAS EN EMPRESAS
DE

UNIDAD Potenciamos la presencia del alumnado en las
DESARROLLO empresas, facilitando la aplicacién de conocimientos
PROFESIONAL tebrico/practicos mediante la realizacién de précticas.
By €SIC

ofertas de trabajo anuales,
+ gestionadas desde ESIC
0 tasa de empleo de nuestro
95 /0 colectivo

portales exclusivos para
biisqueda de ofertas
internacionales

‘* de nuestro alumnado trabajaen

asesoramiento 0 .
personalizado 0 una multinacional o en una gran

& empresa
premiosy

concursos para

emprendedores

?d EMPRENDEDORES CARRERAS PROFESIONALES
alleres de

emprendimiento ESIC Business & Marketing School genera, Durante toda tu trayectoria desde Carreras
v*v m impulsa e integra las acciones para el Profesionales, te formamos y asesoramos
charlsy |123456| fomento del emprendimiento, proporcionando  en materia de empleabilidad, apoyéndote
encuentroscon  incubadora apoyo y formacién. Desarrolla actividades en la bisqueda de oportunidades
emprendedores  deideas y programas en el dmbito de la creacién mediante el acceso a un portal de
W O/ de empresas para apoyar las iniciativas empleabilidad exclusivo y la organizacién
networkingentre forg " empresariales de nuestros estudiantes y de ferias de empleo y eventos de

emprendedores  jqversores contribuir a su consolidacién. reclutamiento.
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sl (diomas [ profesionales globales |

ESIC Idiomas esté concebido para facilitar una experiencia interesante,
agradable y provechosa que permita alcanzar metas de comunicacién
internacional en el dGmbito profesional, académico o personal.

ESIC Idiomas estd acreditado para la realizacién y evaluacién de las principales
pruebas nivel reconocidas internacionalmente: TOEFL, TOEIC, Cambridge
General English y Cambridge Business English Certificates (BEC). Ademés
ofrece formacién en otros idiomas como alemdn, francés, chino y espariol para
extranjeros (acreditada por el Instituto Cervantes).

Centro preparador y examinador oficial.

o>
CAPMAN AUTHORIZED TEST CENTER™2015 I I

B Cambridge Assessment

&V English _
l (ET3) TOEIC TOEFL. primry | unise | TP
Authorised Exam Centre ==

Institut
er

°
Cervantes ¢
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Empresasy
Profesionales

Cursos anuales

Nuestro presente es bilingie,

multicultural y global...
nuestros alumnos también lo son.

Recorridos internacionales

2

ESTONIA RUSSIA
UNITED KINGDOM @POLAND

USA FRANCE REPUBLIK

NORTH CHINA @
@ @GERMANY@UNGARY @
@ SLOVAK

WEST CHINA @ EAST CHINA

@ PORTUGAL ITALY @ SoUThchin @
@ PUERTORICO MOROCCO NORTH INDIA SOUTH KOREA
MEXICO @ @
COLOMBIA SOUTH INDIA
g BRAZIL
@ ARGENTINA
CHILE Contamos con miltiples destinos ‘f&

donde podrds completar tu formacién

DESARROLLO INTERNACIONAL

/

[ 8lobal + multicultural ] o 0o

Reforzamos nuestra oferta educativa con la posibilidad de completar @ m 'H"H"H'

con una experiencia internacional el itinerario curricular elegido. )

Para ello, disponemos de acuerdos de colaboracién e intercambio y +40 paises acuerdos con +500
dedestino  +145 universidades alumnos

programas internacionales con:
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